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LAS ÚLTIMAS TENDENCIAS DE LOS SISTEMAS BANCARIOS TRANSAC CIONALES 
II Parte 
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En toda empresa, la preocupación permanente por la mejora de la administración, las finanzas y la producción 
han conducido a la rápida adopción de sistemas automáticos capaces de facilitar tareas mecánicas y rutinarias, 
evitar errores y mejorar el control de la cartera de clientes y con el incremento consiguiente de la calidad. 

Durante las tres últimas décadas hemos presenciado una  revolución tecnológica a causa de la integración de los 
sistemas de información en la estrategia empresarial, factor básico de nuevas ventajas             
competitivas en manos de los directivos y arma poderosísima para obtener nuevas oportunida-
des de negocio. 

Sus proveedores informáticos o de software deben tener claro las metas y objetivos empresaria-
les de la institución, para así obtener ventajas competitivas y estratégicas mediante un adecuado 
uso tecnológico de la información.  

Se trata de tener aliados estratégicos y no solo proveedores de servicios informáticos para no    
caer en la  desventaja competitiva más que de ser capaz de generar una ventaja relativa. 

Se trata de saber ser un buen seguidor de los líderes del  mercado teniendo como respaldo herramientas más   
potentes con programas de calidad total.   

¿SUS SISTEMAS TRANSACCIONALES CUMPLEN CON SUS METAS Y OBJETIVOS? 

Desde hace mas de 14 años el mercado Latinoamericano Bancario cuenta una herramienta tecnológica             
transaccional capaz de  cumplir con sus metas y objetivos.                

El SWITCH PLUS                                                                        Versión3 Realse9, pertenece a una familia de 15 módulos integrables 
entre sí, que permite a sus socios comerciales (Clientes)  contar  con los últimos lineamientos de los                       
autorizadores internacionales; VISA® y MasterCard® . 

Brinda una inigualable relación costo/beneficio, su implementación es rápida, la creación de interfaces con otros 
clientes es natural  y eficiente. 

El SWITCH PLUS                                     está respaldado por una cartera de clientes con experiencias de éxito en más 
de 14 países de la región, soporte 24/7, actualizaciones periódicas y un equipo especializado con oficinas directas 
en; Colombia, Chile, Costa Rica y México. 

Algunos de sus módulos son: 

• Az-ATM / Administrador de cajeros automáticos 

• Az-POS / Control de redes propietarias POS 

• Az-CRIPTO / Administrador de encripción y seguridad 

• Az-PERFORMANCE/ Estadística de desempeño 

• Az-AUTHORIZER/ Autorización y prevalidación de transacciones. 

• Az–CASH / Administración de efectivo. 

• Az-LINK/ Administrador de comunicaciones 

 

SU SISTEMA                   
TRANSACCIONAL DEBE: 

 

● Ayudar en la optimización de 
los procesos empresariales.  

● Dar acceso a toda la informa-
ción de forma confiable, preci-
sa y oportuna  

● Reducción de tiempos y de los 
costos de los procesos 
(mediante los procesos de  
reingiería)  

ACTUALíZATE CON CLAI !!! 
 

• Capacitación técnica y practica sobre Criptografía DES y RSA 
• Capacitación AUTORIZA400® VER3 REALSE 9 



 
Latinoamérica: 

Las mejores redes ATM                  
Centroamericanas se manejan con 

AUTORIZA400® 
 

Fuente: Sr. Fernando Carmona/CLAI 
 
 

Con la reciente puesta en marcha en El 
Salvador de la red de ATM's de uno de los 
principales bancos de la región ya son on-
ce (11) las redes de ATM's que, solo en 
Centro América, son manejadas exitosa-
mente con AUTORIZA400®.  
La decisión de utilizar AUTORIZA400® pa-
ra implementar su propio Switch ATM fue 
tomada por el Banco considerando razones 
como la amplia funcionalidad que puede 
lograr, bajos costos de compra y opera-
ción del sistema y los excelentes niveles 
de servicio que obtiene tanto con la arqui-
tectura integrada de la solución adquirida 
como con el demostrado compromiso de 
servicio de CLAI.  
Estas ventajas han permitido que en estas 
11 instituciones se implementen rápida-
mente amplios servicios como CRM, pago 
de múltiples servicios públicos, depósito 
de efectivo en fajos, protección ampliada 
contra robos en ATM's y muchos más, po-
sicionando a nuestros clientes con las me-
jores y más rentables redes de ATM's de 
toda la región. 

 
El Salvador:  
Fiscalizarán mercado de tarjetas de 

crédito 
 
Fuente: elsalvador.com  
 

La Superintendencia de Competencia 
realizará entre abril y agosto de 2009 
un estudio sobre el mercado de las 
tarjetas de crédito y débito. 
El objeto es verificar si existen situaciones 
de abuso y prácticas monopólicas, además 
de analizar las normas que regulan la acti-
vidad, para identificar barreras legales que 
puedan afectar el sector y a los consumi-
dores. 

El periodista Daniel Choto escribe en         
Elsalvador.com: "La investigación se    
desarrollará entre abril y agosto próximo, 
e incluirá el análisis de la legislación,     
estrategias de  comerciali-
zación, administración, 
costos asociados, políticas 
de precios e intereses, así 
como licencias otorgadas 
para la explotación de tales       
servicios financieros." 
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